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Verhandlungen sind nicht nur ein immer wichtiger werdender Bestandteil der Gesellschaft – sie
durchdringen auch das wirtschaftliche Wirken fast aller Individuen. (Neale & Bazerman, 1991)
Dies lässt sich im Wesentlichen durch das Auftreten neuer Trends, sowie wirtschaftlicher und
gesellschaftlicher Veränderungen erklären.
Die weitreichendsten, nachhaltigsten Veränderungen und Trends sind bei den folgenden sechs Punkten
auszumachen:
a.) Mobilität der Arbeitnehmer („Workforce Mobility“)
b.) Unternehmensrestrukturierung („Corporate Restructuring“)
c.) Diversifizierte Belegschaft („Diversified Workforce“)
d.) Ökonomisch orientierter Dienstleistungssektor („Service-Sector Economy“)
e.) Neuverhandlung („Renegotiation“)
f.) Globale Marktplätze („Global Marketplace“)
Nach Bazerman und Neale findet ein stetiger Prozess der Weiterentwicklung dieser Punkte statt, dies führt
zu einem Anstieg von Verhandlungsaktionen und somit gewinnen Verhandlungen in unserer globalen
Gesellschaft ständig an Bedeutung und Relevanz. (Bazerman & Neale, 1993)
Doch der entscheidende Faktor für den Verlauf und Erfolg von Verhandlungen, sowohl auf geschäftlicher
wie auch auf privater Ebene sind die Personen, die an den Verhandlungen beteiligt sind. Es lässt sich hier
festhalten, dass der ökonomische Erfolg einer Verhandlung bzw. eines Unternehmens gerade auch von der
Persönlichkeit und den speziellen Persönlichkeitseigenschaften der Verhandlungssteilnehmer (Mitarbeiter)
abhängt. (Asendorpf, 2007)
Die Big Five (Fünf Faktoren Modell -FFM-) postulieren das bisher am besten untersuchte Modell der
Persönlichkeitspsychologie. Hierbei setzt sich die Persönlichkeit aus den fünf Faktoren: Neurotizismus,
Extraversion, Offenheit für Erfahrungen, Verträglichkeit und Rigidität/ Gewissenhaftigkeit zusammen.
Im Rahmen der Wirtschaftspsychologie stellt sich hierbei die Frage, ob dabei nicht eine weitere,
möglicherweise wegweisende Persönlichkeitsdimension, bisher vernachlässigt wurde und unberücksichtigt
geblieben ist. Es handelt sich hierbei um das Persönlichkeitskonstrukt der Psychopathie. (Litzcke, Häring, &
Mokros, 2009)
Babiak & Hare verweisen darauf, dass Psychopathen im Management weit häufiger auftreten als dies bisher
bedacht wurde. Sie sind besonders darin affin andere zu täuschen, zu manipulieren und sich in der
Verhandlungs- und Unternehmenshierarchie nach oben zu arbeiten.
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From reader reviews:

Richard Tipton:

Book is written, printed, or created for everything. You can recognize everything you want by a e-book.
Book has a different type. We all know that that book is important thing to bring us around the world.
Alongside that you can your reading skill was fluently. A book Der Einfluss von
Persönlichkeitseigenschaften auf den Verhandlungsstil: Unter besonderer Betrachtung der Psychopathie
(German Edition) will make you to always be smarter. You can feel far more confidence if you can know
about everything. But some of you think that will open or reading some sort of book make you bored. It isn't
make you fun. Why they might be thought like that? Have you seeking best book or suited book with you?

Carl Adams:

This book untitled Der Einfluss von Persönlichkeitseigenschaften auf den Verhandlungsstil: Unter
besonderer Betrachtung der Psychopathie (German Edition) to be one of several books in which best seller in
this year, that's because when you read this book you can get a lot of benefit upon it. You will easily to buy
this kind of book in the book retail store or you can order it by means of online. The publisher with this book
sells the e-book too. It makes you more easily to read this book, because you can read this book in your
Smartphone. So there is no reason for you to past this guide from your list.

Kathleen Blackwood:

Der Einfluss von Persönlichkeitseigenschaften auf den Verhandlungsstil: Unter besonderer Betrachtung der
Psychopathie (German Edition) can be one of your basic books that are good idea. Most of us recommend
that straight away because this reserve has good vocabulary which could increase your knowledge in
terminology, easy to understand, bit entertaining but nonetheless delivering the information. The copy writer
giving his/her effort to place every word into pleasure arrangement in writing Der Einfluss von
Persönlichkeitseigenschaften auf den Verhandlungsstil: Unter besonderer Betrachtung der Psychopathie
(German Edition) but doesn't forget the main position, giving the reader the hottest and also based confirm
resource information that maybe you can be one among it. This great information can drawn you into
completely new stage of crucial pondering.

Nancy Soto:

A lot of e-book has printed but it takes a different approach. You can get it by internet on social media. You
can choose the top book for you, science, witty, novel, or whatever by searching from it. It is known as of
book Der Einfluss von Persönlichkeitseigenschaften auf den Verhandlungsstil: Unter besonderer Betrachtung
der Psychopathie (German Edition). You'll be able to your knowledge by it. Without causing the printed
book, it might add your knowledge and make you happier to read. It is most important that, you must aware
about reserve. It can bring you from one destination for a other place.
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